Szallitéknak nevezziik azokat az iizleti partnereket, akiktdl beszerezziik az arukat.

Beszerezhet6 az aru

e hazai

e kiilfoldi

kereskedelmi/kiilkereskedelmi tevékenységet folytatd szallitoktol.

A kereskedok kiilonboz6 mdodon keriilhetnek kapcsolatba a szallitéikkal:

e meglévo, régi — jo — iizleti kapcsolat soran

o rekldmeszkozok segitségével — célja a termék népszerlsitése (Gjsaghirdetés, tv, plakat,

szorodlap)

iizleti partnerek szobeli ajanlésa segitségével (jo hirnév)

a szallitok internetes honlapjan

szallitok iigynokei felkeresik a kereskeddket, potencialis vevdjelolteket

arubemutatd termek miikddtetésével (az itt dolgozd {iizletkotdk/eladoktol bdvebb

informacio6 kaphaté minden termékrol)

e szakvasarokon, kiallitasokon valdo részvétellel, illetve arubemutatok szervezése,
lebonyolitasa soran kotott iizleti kapcsolatok

A szallitok kivalasztasakor, az arajanlatok értékelésekor ismerni és mérlegelni kell:

a) a szallitok altal kinalt aru mindségét és valasztékat. Az aru mindségrol meg lehet
gy6zddni:

személyes tapasztalat Gitjan

markajelek alapjan

hasznalati-kezelési itmutatok tanulmanyozasaval

szaklapok (Teszt Gjsag) 6sszehasonlitd elemzéseibdl

fogyaszt6i véleményekbdl (internet),

reklamaciok szdma is visszajelzés az aru mindségérol

b) aszallité altal kinalt Aru mennyiségét

e ha tul nagy mennyiségben kinalja eladasra, ez csak a nagykereskeddknek jo (a kisebb
kereskedelmi vallalkozasoknak kedvezotlen, mert 6k kevesebbet tudnak csak
egyszerre rendelni, ezzel a feltétellel csak kedvezdtlen feltételekkel tudnanak
beszerezni)

e ha tul kicsi mennyiségben kinalja eladasra az arut, ez a kiskereskedéknek sem biztos,
hogy kedvezd, mert tobb termel6tdl kell vasarolni, ami jelentds koltségnovekedéssel
jar. (&ltalaban a kis szérids, egyedi termékeket gyartd iparosok termékeit forgalmazéd
vagy specialis vevokorl kereskeddk beszerzési forrasa)

C) a szallit6 altal kinalt aru arat

e [istaar: arajanlatokban, prospektusokban feltiintetett ar (netto, bruttd)

e felar: a szamlazott arat a listaar f6l€¢ emeli (pl.: kiilonleges csomagolas, soron kiviili
szallitas esetén)

o engedmények, melyek az arat kozvetleniil befolyasoljak:
- mennyiségi rabatt: nagy mennyis€g beszerzése esetén adjak a szallitok a listadrbol
- mindségi engedmény (csokkent mindségli aruk vasarlasakor adjak a szallitok a

listaarbol



- szezonalis arengedmény (szezonhoz kotott aruk forgalmanak egyenletesebbé
tételét szolgalja: szezon el6tti engedmény, szezon végi engedmény

- akcios engedmeény (a szallitonal felhalmozodott készletek felszamolasa, 0j termék
népszerisitése, bevezetése, termékismertség novelése)

o Dbeszerzési/bekeriilési ar: a beszerzés tényleges raforditdsa, nem mindig azonos a

listaarral! (listaar+fuvardij+iigynoki dijak+vamterhek)

beszerzési ar=adott aru engedményekkel csokkentett vagy felarakkal novelt, a szallitd

altal szamlazott nettd (4afa nélkiili) ara, novelve a beszerzéshez kozvetleniil

kapcsolhat6 koltségekkel.

Annak a szallitonak az ajanlata a kedvezébb, amelynél ugyanazon mindségi arut
a legalacsonyabb beszerzési (bekeriilési) aron lehet megvasarolni!

listaar
+ felar
- engedmény
= Szamlazott netto (dafa nélkiili) ar
+ beszerzéshez kozvetlentil kapcsolodo koltségek
= beszerzési (bekeriilési ar)

A szallito altal nyujtott, arba be nem épiilé engedmények, hozzajarulasok (nagy
arumennyiséget beszerzo, tokeerds vallalkozasok tudjak csak érvényesiteni)
o Utdlagos engedmények:

- bonusz: mennyiségi engedmény (meghatarozott id6 (1 év alatt) meghatarozott
beszerzési érték eléréséhez koti a szallito. Ha eléri a szerzOdésben
meghatarozott szintet, akkor visszamendlegesen jogosult az engedményre. fix
Osszeg ¢és beszerzéssel aranyosan is megallapithaté a mértéke.

- skonto: a szamlat azonnal vagy a szallité altal meghatarozott rovid idon beliil
kiegyenlitd vevOnek jar6 kedvezmény, amellyel mieldbbi fizetésre 6sztondz

e Hozzdjarulasok:

e promocios hozzdjarulas: a szallitd fizeti, ha az iizletlanc részt vesz 1j
termékeinek bevezetésében, népszeriisitésében

e marketing-hozzdjarulas: a szallito részt vallal az iizletlanc marketingkdltségeibol
(hirdetések, akcidk, piackutatds kiliségei), mivel a vevl cég népszerliségének ndvekedése
javitja az 6 termékeinek eladhatdsagat is.

o istazasi dij: egyszeri Osszeg. A szallitd fizetik abbdl a célbol, hogy a termékeik
bekertilhessenek az iizletlanc kinalataba. Az tizletlancok annak fejében szamitjak
fel, hogy az 1) szallitot beveszik nyilvantartdsi rendszeriikbe. A listdzési dij
megfizetésével a szallitd jogot szerez arra, hogy a szerzédésben meghatarozott
ideig termékeit az iizletlanc egységeiben értékesitse.

o szortimentkezelési dij (polcpénz): a szallitok ,,megvasaroljak™ termékeik helyét
az lizletlanc egységeinek polcain. Ez a dij attdl is fiigg, hogy az adott terméket
eladhatosag szempontjabol mennyire értékes helyen mutatjak be.

d) szallitas iitemezését, szallitasi hataridét
Beszerzéskor eldnyt élveznek azok a szallitok, akik
e aszallitas litemezését hajlandok a vevd/kereskedd igényeihez igazitani
o szallitasi hataridéket pontosan betartjak
o megfeleld szallitasi rugalmassaggal rendelkeznek



Szallitas litemezése, gyakorisaga fligg:
e a termék jellegétdl (folyamatos keresletli vagy szezoncikkrdl van-e szd, romlando-e
az aru, vagy sokaig eltarthatd)
e avevo és a szallitd telephelyének tavolsagatol
o készletezési, tarolasi lehetdségekrol
Szallitasi hatarido:
e fontos a megrendeld szamara, hogy a megrendelt aru a megallapodds szerinti
hataridére megérkezzen,
e c¢lszerli olyan szallitd partnereket keresni, akik rugalmasak: hajlandok a mar
megrendelt arumennyiség/valaszték utdlagos valtoztatasara

e) Kkiszallitasi feltételeket
Elényt élveznek azok a szallitok, akik atvéllaljak a kiszallitasi és a rakodasi feladatokat
is.

f) fizetési feltételeket
e csak azonnali készpénzfizetés
e atutalas
o fizetési haladék vagy részletre torténd fizetés
e bizomanyi értékesités

g) aruvisszavétel lehetéségét
Azok a szallitok élveznek eldnyt, akik biztositjak az druvisszavétel lehetéséget (pl.: a
nagy aruhazldncok az el nem adhatd arut visszaszamlazzédk az eladonak). A kockézat
kiszlirésére — kdlesonds megegyezés alapjan — alkalmazhatjak a bizomdnyos értékesitést.

h) kifogasok intézésével kapcsolatos informaciokat
e clvaras a reklamaciok, kifogasok alacsony szama
e ha mégis van reklamécid, akkor a rugalmassdg, zokkenOmentes ligyintézés, a vevo
megbecsiilése a fo szempont

i) egyéb egyiittmiikodési lehetoségeket
Kozosen finanszirozott
e piackutatas
e reklamtevékenység

J) aszallité ismertségét, megbizhatosagat
e amennyiben a szallito megbizhatatlan (nem j6 mindségli arut szallit, nem iddben
szallit) a vevOk elpartolnak tdéle és rossz hirét keltik
e kiilonosen a termel6tdl valdo vasarlaskor fontos a szallitd ismertsége, a termék
megbizhatdsaga, mindsége

Az é4rajanlatok értékelése utan a vevo megrendeli a kivant terméket vagy megkoti a szerzodést
a szallitoval.



